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La forma mas rapida y eficaz de
aprender a gestionar empresas

JOSE CARLOS DIEZ DANIEL LACALLE ISABEL AGUILERA JOSE MARIA O'KEAN H

Es uno de los economistas mas
prestigiosos de Espaia.

Economista. Gestor de
Inversiones y autor de varios
best sellers de economia.

Analista econémico. Colabora
en reconocidos medios de
comunicacion.

Fue Presidenta de Google Iberia
y de General Electric Iberia.
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® Con profesores de las mejores Escuelas de Negocios de Espafia.
® Método del caso, con el andlisis de casos reales de empresas.

® Horario: viernes por la tarde y sdbados por la mafana.

® Precio: 11.540 euros.

e Titulacién de prestigio.
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n EL Aﬂo DEL SALTO Las Camaras de Comercio son la

institucion formativa empresarial mas
i

UALITATIVO . reconocida a nivel nacional e internacional.
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MAS DE 50 PROMOCIONES MBA

La ensenanza de la direccion de empresas ha de tener un sentido eminentemente practico. Por ello, en el Programa
MBA de la Camara de Madrid la teoria tiene su justo lugar, mientras que el método del caso y la resoluciéon de
situaciones basadas en entornos reales ocupan grandes espacios en nuestros programas y amplios periodos de tiempo
en nuestras horas lectivas.

El programa va encaminado a entrenar a los alumnos para que puedan comprender mejor todas aquellas
situaciones que se planteen en la empresa y elegir, entre los instrumentos analiticos, los mas apropiados para
examinar cada situacién concreta y elaborar unas recomendaciones y estrategias de aplicacion bien fundamentadas,
de modo que sean capaces de afrontar cualquier situacion empresarial.

No se trata siempre de que los estudiantes descubran la manera en que otros empresarios han resuelto sus problemas,
sino de que se enfrenten con una situacion compleja y sin resolver, con el fin de que ellos mismos determinen la
mejor forma de gestionarla. El método obliga a aprender a través de la practica, colocandose en el lugar de los

directivos.
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alumnos formados con experiencia titulados conocen las bilidad de nuestros
con Titulacion MBA directiva y/o empresarial Camaras de Comercio alumnos es del 94%
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ENSENAMOS
’MEJORTEORIA
" LA PRACTICA

jetivos

1
ar en las mas
gestion y admin
desempenar fun
en mercados y ento
0S.

alumnos aprendan a promover, 3
ry dirigir diferentes departamentos dentro
presa.

rrollo de la capacidad directiva, tanto /
prensién de los problemas como en la to
isiones y en la valoracién de las consecuenc
S propias acciones tienen para la empresa
)ersonas.

Habituar a utilizar fuentes de info
a mercados y sectores, con el fin de ¢
de oportunidad comercial.

el
acion de

e Capacitar para ascender en la emp
prestigio profesional por medio de
alto nivel.

® Potenciar las habilidades directivas g orar y
construir alternativas estratégica ion.

® Formar a especialistas y profesio S ra la

proyeccion de la empre of: a nivel %
internacional.

—- ® Acostumbrar mnos %\}hzona
profeswnallda
una red de contactos
. icipantes, que refuerce su valor pr
largo de su vida laboral. .
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Caracteristicas y Precio

Eé

DURACION Y HORARIO

El programa se impartird entre octubre de
2026y julio de 2027, siendo el horario lectivo
habitual los viernes de 17:00 a 22:00 horas y
los sabados de 09:00 a 14:00 horas. También se
impartird clase entre cuatro y seis jueves
durante todo el curso académico, de 17:00 a
22:00 horas.

PRECIO Y FORMA DE PAGO

El coste total del Master serd de 11.540 €, que
se divide en una matricula inicial de 940 € y
ocho cuotas mensuales de 1.325 €, que se
abonardn mediante domiciliacién bancaria
(obligatoria) durante los ocho primeros meses
de realizaciéon del Master, desde primeros de
noviembre hasta primeros de junio. Esas ocho
cuotas de 1.325 € suponen los 10.600 €
restantes.

LUGAR DE IMPARTICION

Las clases se impartiran en el Campus de
Formacién Empresarial de la Cémara de
Madrid, en la calle Pedro Salinas, n° 11, de
Madrid.

PROYECTO DE CREACION DE EMPRESA

Los alumnos realizan a lo largo del curso un
trabajo intensivo de practicas basado en el
desarrollo de un Proyecto de Creacion de
Empresa, cuya superacion dara derecho a la
obtencion del correspondiente Titulo MBA.
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INFORMACION E INSCRIPCION
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91277 2059 www.mba-madrid.com
email: administracion@mba-madrid.com

PERFIL DEL ASPIRANTE

Master para  profesionales, directivos,
empresarios, emprendedores, licenciados o
diplomados.

PROCESO DE ADMISION

Los interesados deberdn superar una
entrevista de admision, que se realiza
telefénicamente  con el Subdirector
Académico del Programa MBA, donde se
valorara la adecuaciéon del nivel de los
candidatos al nivel del resto de alumnos, su
caractery el interés en la asistencia al Master.

m ACTIVIDADES ACADEMICAS

©

Programa basado en el practico y contrastado
método del caso, con la resolucién de
situaciones  empresariales  basadas en
entornos reales.

NUMERUS CLAUSUS

El MBA cuenta con un numero de plazas
limitadas, que se asignardn por riguroso
orden de admisidn e inscripcion.




Claustro de Profesores

Profesionales con una dilatada experiencia en la
actividad de formacion de empresarios, directivos,
cuadros ejecutivos de empresa, titulados vy
profesionales de diferentes especialidades,
integrados en la red nacional de escuelas de
negocios.

El Claustro de Profesores imparte clases en Escuelas de Negocios
espanolas e internacionales, asi como en Camaras de Comercio,
empresas nacionales y multinacionales.

Los Profesores son todos cualificados profesionales, con amplia experiencia en direccién de empresas y formacion,
con el compromiso de estar permanentemente actualizados en la gestion empresarial, medio donde contindan
ejerciendo su labor profesional como consultores o directivos. Es requisito fundamental contar con un dilatado
numero de horas de imparticion de clases de gestién empresarial, la experiencia de haber impartido clases en
prestigiosas Escuelas de Negocios, espafnolas o extranjeras, y haber ocupado posiciones directivas en empresas
espanolas o multinacionales.
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m Profesor Experiencia Docente Experiencia Profesional

Profesor de Economia Global,

Gestor de Fondos y asesor internacional con mas

AnaI|’5|s. Daniel Finanzas y Mercados Financieros = de 24 anos de experiencia en los sectores de
Economico Lacalle Internacionales en el Instituto de = economia, energia y mercados financieros. Fue
y Bursatil Empresa (IE Business School), en el = Gestor de Carteras de Inversién en Londres en
Instituto de Estudios Bursatilesy en = Citadel, Ecofin Limited y PIMCO. Actualmente, es
la UNED. Economista Jefe en Tressis Sociedad de Valores.
Liderazgo Isabel Deusto Business School, Instituto de Fue Presidenta de Google lberia y de General
Aguilera Empresa, ESADE, ITAE, etc. Electric Espafa y Portugal. También ha sido
Consejera Delegada de Dell Computer para el Sur
de Europa. Es Consejera Independiente en Indra,
BMN (Banco Mare Nostrum) y Aegén Espaia.
Analisis José Maria Profesor de diferentes materias Es uno de los economistas mas prestigiosos de
Ami . econdmicas en la Universidad Pablo Espafna. Autor de un Manual de Economia y otros
Economico 0’Kean de Olavide y en el Instituto de libros. Es colaborador habitual en diversos
Empresa (IE Business School). programas de television y radio. Fue Decano y
Vicerrector en la Universidad Pablo de Olavide.
Analisis José Carlos Fue profesor en ICADE Business = Fue Economista Jefe de la Sociedad de Valores
Coyuntura Diez School. Imparte Macroeconomia y = Intermoney. Consejero de AC Hoteles by Marriot,
. Finanzas Internacionales y es 1MillionBot de inteligencia artificial y PV Solar. Es
Economica investigador econémico en la = Associate Partner de LUAfund y CEO de Global
Universidad de Alcald de Henares. Economic Analysis. Conferenciante y colaborador
habitual en medios de comunicacién. Autor de
varios libros de éxito sobre economia.
Entorno Mario Profesor en ESIC, Universidad Carlos Economista del Banco Mundial (USA) y del Fondo
Econémico Weitz Il de Madrid y formadoren Bancosy = Monetario Internacional (USA), Jefe de Asesores
grandes empresas espanolas y @ de Presidentes de varios bancos en USA,
argentinas. Argentina y Espanfa.
Estrategia Jacobo Profesor en el Instituto de Empresa, Subdirector de Inversiones del INI (Instituto
Pedrosa EOI, Manchester Business School, Nacional de Industria), Arthur D. Little, Mckinsey

Rey-Davina

University of Houston (Texas-USA) e
ICADE, entre otros.

Group, Accenture, consultor para la Comision
Europea, Astano y Director General de Preximade.

Direccion de Jesus EAP-ESCP de la Camara de Paris, Project Manager en Solving International y GMS
Marketin Lépez UPSA (Bolivia), Escuela Europea de Consulting. Ha participado y dirigido diversos
ng E P Negocios, EDAE y Cédmara de proyectos de Marketing en mas de 30 empresas,
erreras Comercio de Madrid. en seis paises diferentes.
Direccion de @ Alejandro Profesor en ESIC y en otras Escuelas = Fue Brand Manager en The Coca-Cola Company e
Marketin de Pablo de Negocios en areas de Marketing International Marketing Director para Europa en
9 Estratégico, Marketing Digital y = FoxInternational Channels. Es Business Mentor en
Direccién de Marketing Metxa y Asesor en Diluvia. Tiene mas de 30 afos
Internacional. de experiencia en desarrollo de negocios,
marketing y alianzas estratégicas.
Recursos José Manuel Universidad Politécnica de  Isolux, Danone, Grupo Mahou-San Miguel. Ha
Humanos Toledano Cataluha, Bayer, ICE. y Ia sido Director de Recursos Humanos de Cespa,
Organizacién Internacional del Vueling y Grupo Peralada.
Trabajo (Turin).
Direccion Miguel A. IEDE, EDAE, Escuela Europea de Jefe de Marketing PR. de Citroén Hispania,
Financiera Lépez Negocios y en 15 Camaras de Consejero Delegado de Arquimedia y de General
: : P Comercio de Espana y  Business Consulting. “Mejor Profesor” del Afo
Latinoamérica. Académico 2003- 2004 por el Institute for
Executive Development.
Direccion Alvaro Profesor de andlisis de costes y otros = Socio Director del drea de Consultoria de KAIZEN
Financiera Benitez temas del drea = CONSULTING SL. y del éarea de consultoria
econémica-financiera en Escuelas = estratégico-financiera del Grupo Empresarial BE
de Negocios y diferentes Cdmaras DO IT GROUP. Es miembro del Consejo de
de Comercio espafolas. Direccién y Consejero en diferentes empresas.
Direccion de Sixto Profesor ~ Asociado en las @ Dirige la Oficina de Transferencia Tecnoldgica de
Operaciones Jansa Universidades Carlos Il de Madridy = la UNED (OTRI) y coordina proyectos de

en la UNED.

innovacion. Ha trabajado como consultor en los
sectores industrial, financiero y de servicios, en
Espafa e Iberoamérica.
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La metodologia docente utilizada se basa en los siguientes principios:

e Transmitir los conocimientos técnicos de gestion empresarial es fundamental
para formar a nuestros alumnos desde y hacia la empresa, para que puedan
desarrollar su actividad profesional desde una perspectiva de productividad y
eficacia.

Casos
empresariales
reales

e La formacion es eminentemente practica, basada en la resolucién de situaciones
empresariales y casos reales, que van adquiriendo mayor complejidad a medida
que avanza el programa.

Clases

participativas

® E| método académico permite y exige que los participantes realicen trabajos y
estudios complementarios de forma individual y en equipos de trabajo, con el fin
de lograr el intercambio de informacion y experiencia.

v

Proyecto
de Creacion
de Empresa

® | os profesores evaluan sus capacidades y potencialidades, permitiendo de esta
manera que cada participante oriente su formacién de la manera mas practica
posible.

e Alos participantes se les exige, en equipos de trabajo, la realizacién del Proyecto
de Creacion de Empresa, que permite la aplicacion practica de los conocimientos
que se van adquiriendo.

Trabajo
en equipo

=

Master en Administracion de Empré"sa_g
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Proceso de Admision

Los interesados en realizar el MBA deberan superar una entrevista de admisién, donde se valorara la adecuacion del
nivel de los candidatos al nivel del resto de alumnos, su caracter y el interés en la asistencia al Master.

Requisitos de Admision
Las personas que quieran participar en el MBA tendran que demostrar alguno de los siguientes requisitos:
e Titulacion académica de Licenciado, Graduado, Diplomado o correspondientes certificaciones.
® Experiencia como directivo, gerente de empresa o profesional.
e Ser empresario con trabajadores a su cargo.
e Su condicion de emprendedor.

Paso 1 - Solicitar Entrevista de Seleccion

Solicitar la entrevista telefonica de seleccién en el
teléfono 91 277 20 59, o en el Centro de Formacién
Empresarial de la Cdmara de Comercio de Madrid, en la
calle Pedro Salinas, n° 11, de Madrid, o en el email
informacion@mba-madrid.com

Paso 2 - Entrevista Personal

Realizar la entrevista personal de admisién de forma
telefénica con el Subdirector Académico del Programa
MBA.

-

~

Paso 3 - Reserva de Plaza

Si la entrevista es favorable y se recibe un Certificado
de Admisién positivo, debera proceder a realizar la
transferencia o el ingreso (por valor de 470 euros si se
realiza antes del 31 de julio y de 940 euros, si se realiza
después del 31 de julio) en concepto de Reserva de
Plaza, en la cuenta:
Titular: MBA Camara de Madrid
IBAN: ES0301827345480201593063

En el apartado Observaciones o Concepto de la
Transferencia se escribird el Nombre del alumno/a.

* - '. Paso 4 - Envio de Inscripcion
N s i
o =l Una vez realizado el Ingreso o la Transferencia, enviar un

il justificante de la misma por emal a
administracion@mba-madrid.com con los siguientes datos:

- Asunto: Inscripcién en el Master in Business Administration.
- Alumno:“Nombre del alumno/a”.

La plaza quedara asignada en el momento de recibir el
email.

El MBA cuenta con un numero de plazas limitadas que se asignaran por riguroso orden de admision e inscripcion.

o Para resolver cualquier duda, ponganse en contacto con la Direccion
Académica del Programa MBA, en el teléfono ,oenel
email
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Programa Académico

A

Direccion Financiera Direccion de Produccion

® Introduccion a las finanzas.

® Finanzas a corto plazo.

® Gestion de tesoreria.

® Presupuestos.

® Costes.

® Finanzas a largo plazo. Inversiones.

Planificacion y Control de Produccion.
Gestidn de Inventarios y Compras.
Sistema de Gestion de la Calidad.
Logistica de la Produccién.

Mejora de Procesos.

Analisis del Valor.

A

Direccion de Marketing Direccion Estratégica

® Visidn general del Marketing.

® Investigacion de mercados.

® Publico objetivo y segmentacion.

® El producto.

® Estrategias y programas de precios.

® Politica de distribucion.

® Lafuerza de ventas.

® | a publicidad.

® Marketing Digital.

® Estrategias competitivas de Marketing.

El concepto de Estrategia.
Formulacién de la Misién.
Analisis del entorno.
Analisis Interno.
Estrategias dinamicas de negocio.

Estrategia Corporativa.

Implantacién de la Estrategia.

Estructura organizativa.

Modelo de Cambio para implantar la estrategia.
Liderazgo estratégico.

21 )

Direccion de Recursos Humanos Analisis del Entorno Economico

® Departamento de recursos humanos:
Gestidn y organizacion.

® Direccidon de recursos humanos:
Seleccién, evaluacion de puestos vy
formacion. Politica retributiva.

® Organizacion empresarial.

Globalizacién, economia y empresa.
Americanizacién de las economias europeas.
Caracteristicas de la economia espaiola.

El euro y la economia espanola.

La economia mundial.

Conceptos basicos de economia aplicados a

® Management & liderazgo. la empresa.
1 15 ‘.t
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Clausulas

La Organizacién del Programa MBA no podra disponer bajo ningtin concepto de la plaza reservada por el alumno, quien
queda obligado a someterse al régimen académico y administrativo del Programa.

DIPLOMAS

1) La Organizacion del Programa MBA manifiesta que el Master Executive es un Proyecto Formativo y tiene como finalidad
impulsar la formacidn y la creacion de empresas y puestos de trabajo en el ambito empresarial.

2) Para el mejor desarrollo de sus fines docentes, la Organizacion del Programa MBA pondra a disposicion de los alumnos el
cuadro de tutores que considere mds idéneo, asi como la documentacién mas oportuna. Asimismo, facilitara a los alumnos
textos de referencia, que como tales han de interpretarse, sin que ello suponga compromiso con el contenido de los mismos.
Igualmente, por decisién de la Direccion Académica, se reserva el derecho de cambiar profesores o alterar el orden de la
programacion de materias en beneficio de la ensefianza, o cuando circunstancias imponderables lo requieran.

3) Es requisito imprescindible para la obtencién del diploma tanto la aprobacién de los créditos establecidos para superar las
diferentes materias y programas, como la presentacion del trabajo final de curso. Asimismo es obligatorio tener un 80% de
asistencia.

4) Los alumnos que cumplan todas las obligaciones y requisitos académicos, tendran derecho al titulo de MBA (Master in
Business Administration).

DISCIPLINARIAS

5) El Coordinador Académico, o cualquier profesor, propondrd al Director Académico del Programa la adopcién de medidas
disciplinarias con un alumno, cuando éste demuestre reiteradas faltas de cumplimiento de la disciplina académica: desinterés
por la ensefanza, la no realizacion de los trabajos sin causas que lo justifiquen, o cuando criterios de orden y disciplina asi lo
requieran. Estas medidas se hacen necesarias principalmente para mantener el ritmo formativo y en beneficio de los propios
alumnos.

ECONOMICAS

6) Para la obtencion del diploma o de cualquier certificacion es requisito imprescindible estar al corriente de los pagos.

7) Si un alumno renunciase durante el desarrollo lectivo a su permanencia, no tendra derecho a la devolucién de ninguna de la
cantidades o fracciones abonadas.

RESOLUCION

8) La Direccidn Académica del Programa se reserva el derecho de anular la celebracidon del Master en el caso de no alcanzar el
nuimero minimo de alumnos suficiente para su realizacion.

PROPIEDAD INTELECTUAL
9) La Organizacion del Programa MBA considera de su propiedad los trabajos y Proyectos entregados por los alumnos dentro de
los cursos y podra disponer de ellos mencionando siempre su autor. Igualmente podra exhibir libremente a terceros fotografias

en las que pueda aparecer el alumno realizando actividades académicas.

PROTECCION DE DATOS

10) El alumno matriculado consiente expresamente la comunicacién de los siguientes datos personales (nombre y apellidos,
edad, teléfono, email, formacion y empresa) a los profesores, entidades colaboradoras y otros alumnos matriculados, con el
objeto de facilitar la accion formativa y la administracién del programa, asi como promover el trabajo en grupo durante el
desarrollo del Master.
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